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Ideen erfolgreich umsetzen

So finden Sie Kooperationspartner fiir Ihre Bliih-Projekte

Wer ,,blihende” Ideen erfolgreich in der Flache umsetzen mochte, ist immer
wieder auf die Zusammenarbeit mit Flachenbesitzern oder -verwaltern angewiesen.
Nicht alle lassen sich durch unsere Ideen sofort begeistern. Barbara Heydenreich
vom Netzwerk Blihende Landschaft verrat, wie Sie Partner gewinnen.

icht immer teilen Landwirte, Biir-

| \ | germeister oder auch Naturschiit-

zer unsere Sicht der Dinge, wenn

es darum geht, Nahrungsflachen fiir In-

sekten zu schaffen. Zuweilen sind wir et-

was ratlos, wie wir unser Gegeniiber fiir

das blithende Vorhaben gewinnen sollen.

Doch mit Geschick lassen sich auch ver-
schlossene Tiiren o6ffnen.

Farbenfrohe Blihflachen an exponierter Stelle, wie hier in Bad
Grénenbach, wecken Interesse und wirken Uberzeugend. Das
Schild weist auf das Netzwerk Bliihende Landschaft (NBL) hin.

Foto: Marcus Haseitl

Verstandnis fiir den Anderen

Konstruktiv zusammenarbeiten lasst sich
nur, wenn wir unserem Gesprachspartner
mit einer wertschétzenden, vorurteils-
freien, interessierten Haltung begegnen.
Dazu ist es wichtig, Verstandnis fiir die
»Sicht des Anderen” aufzubringen. Was
ist ihm besonders wichtig? Was macht
ihn stolz auf seine Arbeit? Was bereitet
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ihm Sorgen? Mit welchen Sachzwéngen
sieht er sich konfrontiert? Offen fiir die
Sichtweise des Anderen zu sein, hilft, sich
in ihn hineinzuversetzen.

Wie kommt man ins Gesprach?

Um MafSnahmen fiir mehr Bliitenvielfalt
auf die Flache zu bringen, ist es einfacher,

e
Ihr Pﬂl'lﬁﬂr h”

|D1|:|g|$|:h orzeunt
Saalgut Cled

diejenigen Fliachenbesitzer (Landwirte,
Kirchen, Kommunen, Privatpersonen)
anzusprechen, die schon von vorne-
herein eine gewisse Offenheit signalisie-
ren oder zu denen man schon eine per-
sonliche Beziehung hat (Bekanntenkreis
o. 4.). Es gilt, Vertrauen durch eine ge-
meinsame Gesprachsebene aufzubauen.
Sprechen wir beispielsweise mit einem
Landwirt, konnte die dhnlich gelagerte
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aus der Reihe:
Bliitenvielfalt

Sorge um die Nahrungsversorgung des
jeweiligen Nutztiers (Rinder, Schweine
oder eben Honigbienen) eine gemeinsame
Gesprichsebene bilden. Wohlwollendes
Zuhoren, die eigene Sichtweise mit Be-
dacht aufSern, nicht pauschalisieren und
die Schwierigkeiten und Probleme des An-
deren anerkennen, sind weitere Bausteine
fiir ein gelingendes Miteinander bei der

Um die ,, Sicht von Landwirten” kennenzulernen, ist es sehr
aufschlussreich, auch einmal eine fachspezifische Veranstaltung —
hier die Okofeldtage — zu besuchen. Foto: Barbara Heydenreich

gemeinsamen Planung und Umsetzung
von Projekten blithender Landschaft.

Ein gemeinsames Projekt

Dem Prozess des ,Warmwerdens” sollte
man ausreichend Zeit geben. Menschen
dandern ihre Ansichten oft erst iiber lan-
gere Zeitraume hinweg. Eine gemein-
same Aktion durchzufiihren, kann hier



sehr hilfreich sein. Zum Start ist es emp-
fehlenswert, nur eine iiberschaubare Sa-
che vorzuschlagen, z. B. das Anlegen einer
Kleinen Bliihflache auf einem ungenutzten
Reststiick Land. Motivierend ist es fiir den
Fldchenbesitzer, wenn der ,Blithaktivist®
auch seine Eigenleistung anbietet (Kauf
des Saatguts, Hilfe bei der Pflege, Offent-
lichkeitsarbeit). Besonders gut kommt es
an, die Ideen und das Fachwissen des An-
deren einzubeziehen. Die Umsetzung der
Mafinahme mit konkreten Arbeitsschrit-
ten verbindlich zu vereinbaren, ist ebenso
vertrauensbildend, wie den Flachenbesit-
zer bei der Umsetzung zu begleiten (z. B.
bei den praktischen Feldarbeiten). Die ge-
meinsame Aktion sollte unbedingt in der
Offentlichkeit prisentiert werden. Wich-
tig ist es auch, den Kontakt zu den Be-
teiligten zu pflegen. Imker haben es da-
bei leicht, sie konnen den schmackhaften
Honig ihrer Bienen verschenken. Auch
eine positive Riickmeldung zu umgesetz-
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Fachliche Begleitung an Ort und Stelle fordert das Verstandnis. Hier
wird dem Bauhofleiter direkt am blihenden StraBenrand der
Nutzen des Blitenangebots aufgezeigt und mit ihm eine streifen-
weise Mahd des StraBenrands vereinbart. Foto: Hans Wilms

ten Mafinahmen (z. B. ein Bedankungs-
schreiben an den Landwirt, der Bliihfl4-
chen angelegt hat) kommt sehr gut an.
Diese erste gemeinsame Aktion sollte
nicht vorrangig ergebnisorientiert sein,
sondern dient dazu, die Kooperation mit
dem Fldachenbesitzer iiberhaupt erst ein-
mal zu initialisieren. Ist das erste kleinere
Projekt erfolgreich verlaufen, kann man
darauf mit weiteren Projekten aufbauen.

Der Biirgermeister als Partner

Im Umgang mit kommunalen Flachenbe-
sitzern gibt es noch einige zusatzliche As-
pekte, die hilfreich sein kénnen:

Der Wunsch nach mehr Bliitenvielfalt
im Ort sollte am besten aus der Bevol-
kerung kommen. Je mehr Ortsgruppie-
rungen sich dabei zusammentun, desto
mehr Gewicht hat das Anliegen, und der
offentliche Druck steigt. Ein guter Strate-
gieplan kann Entscheidungstrdgern eine
Zustimmung erleichtern. Zu kldren ist
daher: Wo setzt man an? Welche Unter-
stiitzer kénnen einbezogen werden, z. B.
Kirche, Vereine, Firmen etc. Welche 6rtli-
chen Fachleute sollten beteiligt werden?
Wo gibt es fachliche Hilfestellung? Wer-
den Schulungen (z.B. fiir Bauhofleiter und
Mitarbeiter) angeboten? Welche Kosten
entstehen? Konnten finanzielle Férder-
programme genutzt werden? Wer kann
als Sponsor gewonnen werden?
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Wichtig ist es, den Nutzen einer Maf3-
nahme fiir die Kommune herauszustel-
len. Das kann ein freundlicheres Erschei-
nungsbild der Gemeinde sein, das einen
Mehrwert fiir den Tourismus bringt oder
den Erholungswert der Biirger verbessert
und ihnen Naturerfahrung vor der Haus-
tiir ermdglicht. Auch Kosteneinsparun-
gen durch Extensivierung und Optimie-
rung der Pflege des offentlichen Griins
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kann in Zeiten knapper Haushaltskassen
ein wirksames Argument sein. Uberzeu-
gend wirkt oft eine Besichtigung eines ge-
lungenen Umsetzungsbeispiels in einer
anderen Kommune éhnlicher Grofie, am
besten zur schonsten Bliitezeit. Im per-
sonlichen Gesprach mit Verantwortlichen
der Vorzeigekommune kénnen Fragen be-
antwortet, Vorbehalte beseitigt und Erfah-
rungen ausgetauscht werden. Manchmal
spornt ein gutes Beispiel in der Nachbar-
gemeinde besonders zur Nachahmung an!
Auch ein einfiihrender Vortrag mit Hin-
tergriinden und positiven Umsetzungsbei-
spielen kann Entscheidungstrager begeis-
tern und motivieren. Vielleicht braucht es
auch erst eine private kleine Musterflache
im Ort an exponierter Stelle, die mit gu-
tem fachlichen Know-how angelegt und
mit besonderer Sorgfalt gepflegt wird, um
Flédchenbesitzer und Entscheidungstriger
fiir die Umsetzung von mehr Bliitenviel-
falt zu gewinnen und ,Tiiren® zu 6ffnen.

Fihrung mit dem Stadtgértner in Bad Saulgau: Exkursionen zu
gelungenen Beispielen dienen zum Erfahrungsaustausch und
helfen, Vorbehalte abzubauen. Referenten fiir Blthflachenfiih-
rungen kann das NBL vermitteln. Foto: B. Heydenreich
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